Taller: Analisis, toma de decisiones y negociacion

Objetivo:

Al finalizar el taller el participante comprendera, analizard y elegira de la mejor manera.
Conocera principios de pensamiento sistémico y cdmo funciona, asi como herramientas y técnicas
para poder elegir/ decidir de manera inteligente.

Conocera también herramientas de negociacidon y matrices que le ayudardn tanto en su vida
profesional como en su vida personal.

Dirigido:
A todo el personal de la organizacion.

Metodologia

Los procesos de aprendizaje se hacen a través de la metodologia constructivista del aprendizaje
experiencial, la andrologia, el coaching y la metodologia tradicional con ejercicios practicos de
cada tema.

Técnicas de instruccidn descritas

1. Dialogo o Discusidn.

Se mantendra el didlogo abierto entre todos los participantes y Recreando Vidas.

2. Expositiva.

Se expondran las principales herramientas y matrices que ayudaran al participante al dominio
del tema.

3. Demostrativa.

Se realizard un ejercicio grupal donde se comprobaran y demostrardn las premisas y
caracteristicas de la toma de decisiones y la negociacion.

Duracién: 6 horas
Modalidad: Presencial
Sesiones: Una o dos
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